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. Esta usted haciéndose estas preguntas
sobre la venta de su casa?

Si usted esta debatiendo sobre si quiere vender en estos momentos, puede ser porque
tiene algunas preguntas sin responder. Aqui tiene informaciéon que puede ayudarle.

1. ¢ Es incluso una buena idea mudarse ahora mismo?

Si ya es propietario de una casa, es posible que tenga la tentacion de esperar porque no quiere
vender y asumir una tasa hipotecaria mas alta en su proxima casa. Pero su mudanza puede ser
mucho mas factible de lo que cree, y eso se debe al aumento que probablemente ha tenido en
el valor de su casa.

Piénselo. ¢ Conoce a un vecino que vendidé su casa recientemente? Si asi es, ¢ escucho por cuanto
se vendié? Con lo mucho que los precios de las casas han aumentado en los ultimos afos,
el numero puede sorprenderle.

Segun Lawrence Yun, Economista Principal de la Asociacién Nacional de Realtors (NAR, por sus
siglas en inglés) el propietario tipico ha ganado $140,900 en plusvalia en sus casas solo en

los ultimos cinco ainos. Eso es significativo. Y cuando usted vende, ese aumento en el valor puede
brindarle lo que usted necesita para financiar su proxima mudanza.



2. ; Podré encontrar una casa ,
El numero de casas para la venta ha

que me guste? aumentado un 11 % respecto al afio pasado

Si esto esta en su mente, probablemente
sea porque recuerda lo dificil que fue
encontrar una casa en los ultimos anos. 2020 2021 2022 2023 2024 2025
Pero en el mercado actual, no es tan
desafiante.

Total de listados cada mes, 2020-2025

Los datos de Realtor.com muestran
cuanto ha aumentado el inventario.

La linea blanca muestra que tenemos

mas casas para la venta ahora que en _ _/\\
cualquier otro momento en los ultimos /

cinco anos.

Eso significa que usted tiene mas

opciones para su mudanza y la mejor ene feb mar abr may jun jul ago sep oct nov dic
oportunidad en muchos afos de encontrar
una casa que le guste. Fuente: Realtor.com

3. ¢,Los compradores siguen comprando?

Y por ultimo, si le preocupa que nadie esté comprando debido a donde se encuentran las tasas y
los precios, aqui tiene una perspectiva que puede ayudarle. Aunque ultimamente las casas tardan
un poco mas en venderse, eso no significa que no se vendan o que el mercado de la vivienda esté
congelado. Segun NAR, basandonos en el ritmo actual, se estima que vendimos 4,1 millones en
2025 (sin incluir las construcciones nuevas). Esto es lo que realmente significa ese nimero cuando
lo desglosa:

. 4.1 millones de casas + 365 dias al ano = 11,233 casas se venden cada dia
. 11,233 casas + 24 horas al dia = 468 casas vendidas por hora
. 468 casas + 60 minutos = aproximadamente 8 casas se venden cada minuto

Piense en eso. Solo en el tiempo que usted tardé en leer esto, se vendieron 8 casas. Deje que
eso cale. Cada minuto, los compradores se estdn mudando y los vendedores cierran tratos. Si
vender su casa forma parte de su proximo capitulo, podemos hacerlo realidad. Aproximadamente
11,000 casas se venden cada dia, y la suya podria ser la siguiente.

En conclusion,

Si desea hablar mas sobre estas preguntas o0 necesitas mas informacién sobre lo que esta
ocurriendo en nuestra zona, comunigquese con nosotros.



Lo que todo propietario necesita saber
en el mercado cambiante de hoy

Hay mas casas para la venta que en arios recientes... Pero lo que usted debe recordar es que,
incluso con ese cambio, todavia hay muchas oportunidades si esta pensando en vender, ya sea
el mes que viene o a finales de este afio. Usted solo necesita mantenerse al dia con lo que ocurre
en el mercado y tener una estrategia que se ajuste al momento.

El inventario es alto. El poder de compra esta volviendo.

Segun los datos, el nUmero de casas para la venta esta aumentando hacia niveles mas normales a
nivel nacional (vea la siguiente grafica):

Numero de casas para la venta en su punto mas alto en 6 anos

Recuento de listados vigentes, octubre de cada afo

1,287,341 1,304,695
1,208,337
1,100,001

954,201

734,048 752,749 738119
565,716

2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025

Fuente: Realtor.com

Pero el aumento del inventario va a variar mucho dependiendo de dénde usted vive.

Si esta en un mercado donde el numero de casas para la venta ha vuelto a la normalidad, los
compradores pueden tener mas influencia de la que esperaria. Eso no significa que los compradores
tengan todo el poder, sino que tienen mas opciones, asi que su casa debe destacarse y usted debe
estar preparado para negociar. Pero si usted vive donde el inventario sigue siendo bastante limitado,
puede que vea compradores compitiendo por su casa.

No importa dénde esté, la clave es trabajar con un profesional que pueda ayudarle a ajustar
su plan de juego para su mercado local.




El precio correcto importa mas que nunca

Con mas casas para elegir, los compradores de hoy suelen pasar por alto las casas que parecen
demasiado caras. Por eso, poner un buen precio a su casa es el secreto para vender rapido y por
el mejor precio. Pero si falla, puede que tenga que retroceder. Hoy en dia, aproximadamente 1 de
cada 5 vendedores (20.2 %) esta reduciendo su precio para la venta para atraer los compradores.
Danielle Hale, Economista Principal en Realtor.com, afirma:

“La creciente proporcién de reducciones en los precios sugiere que muchos vendedores estan
arraigados a precios que no son realistas en el mercado actual de la vivienda. Los vendedores de
hoy harian bien en escuchar los comentarios que reciben del mercado”.

¢La mejor manera de asegurarse de que usted tiene un precio adecuado para vender? Apoyese en
su agente local. Porque si su precio no es convincente, no se vendera.

Ser flexible ayuda a ganar en las negociaciones

Atras quedaron los dias en que los compradores renunciaban a las inspecciones y las tasaciones
solo para cerrar el trato. Ahora que los compradores tienen mas opciones, pueden solicitar cosas
como reparaciones, créditos y ayuda con los costos de cierre. Los datos de Redfin muestran que
casi el 44.4 % de los vendedores estan ofreciendo concesiones como esa en este momento.
Ese es el segundo nivel mas alto desde el 2019.

Los vendedores mas inteligentes son los que aprovechan cada oportunidad para trabajar con

los compradores. Eso le ayudara si usted piensa en las concesiones como herramientas, no
como pérdidas. Uselas para cerrar brechas, hacer que sus tratos sean mas atractivos y cruzar

la linea de meta. Y no se estrese. Dado que los precios subieron aproximadamente un 54 % en

los ultimos cinco anos, usted tiene mucho espacio para hacer una concesion o dos y aun asi salir
adelante. Simplemente trabaje con su agente para comprender qué concesiones podrian ser la clave
para cerrar el trato.

En conclusion,

¢La moraleja? Este no es un mercado malo. Simplemente es diferente. Los vendedores que van a
tener éxito en los préximos meses son aquellos que entienden este cambio y se apoyan con
las expectativas adecuadas, el agente adecuado y la estrategia adecuada.
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Pronosticos del'mercado
de la vivienda para el 2026

Después de un par de anos en los que el mercado de la vivienda se sintié estancado,
2026 podria ser el ano en que las cosas vuelvan a encajar. Los pronésticos de
los expertos muestran que se espera que mas personas se muden, y eso podria
abrirle la puerta para que usted haga lo mismo.

Se venderan mas casas

Con todos los retos de la asequibilidad que han surgido en los ultimos afios, muchos aspirantes a
mudarse se pusieron en pausa. Pero ese botdn de pausa no va a durar para siempre. Siempre hay
gente que necesita mudarse. Y los expertos creen que mas de ellos empezaran a actuar en el 2026
(vea la siguiente grafica):

Se espera que aumenten la venta de las viviendas

Pronoéstico total de venta de viviendas

5,421,000
4,778,000 4,990,000

(Proyeccion) 2025 Prondstico para el 2026

Fuentes: Fannie Mae, MBA, NAR

¢, Qué hay detras del cambio? Dos factores clave: las tasas hipotecarias y los precios de las casas.
Vamos a profundizar en los ultimos prondsticos de los expertos para ambos, para que usted pueda
entender por qué se espera que mas personas se muden.




Las tasas hipotecarias podrian seguir bajando

La cosa #1 que casi todo el mundo ha estado buscando es tener tasas hipotecarias mas bajas. Y
tras alcanzar un maximo de alrededor del 7 % a principios del 2025, las tasas han ido descendiendo
en general. Los ultimos prondsticos muestran que esto podria continuar durante todo el 2026, pero
los expertos no esperan un gran cambio (vea la grafica a continuacion):

Las tasas hipotecarias podrian aliviarse el préximo ano

Tasa hipotecaria fija a 30 afios y las proyecciones

6.3

6.4
C s e o = 6.2

e Actual
Prondéstico de Fannie Mae
= = * Prondstico de MBA

= -+ =Prondstico de Wells Fargo
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Espere una mejora modesta en las tasas durante el
préximo afio, pero preparese para cierta volatilidad.

Hay un dicho que dice: Habran obstaculos en el camino a medida que
salgan nuevos datos economicos. Solo no deje que

Cuando suben las tasas, usan eso le distraiga de lo que es realmente importante:

el ascensor. Pero cuando bajan, la tendencia general sera un ligero descenso.

usan las escaleras. ]
Y recuerde, no hace falta que haya una gran caida

para que sienta un cambio. Incluso una caida mas
pequeina ayuda al final. Si compara las tasas
actuales con cuando estaban en el 7 %, usted

ya esta ahorrando cientos en su pago hipotecario
futuro. Y eso realmente es algo bueno.

Es suficiente para marcar una diferencia real en

la asequibilidad para algunos compradores.

Y eso es algo importante que
usted debe recordar. Este sera
un proceso lento y complicado.



El aumento de los precios de las casas sera moderado

¢ Y que en cuanto a los precios? A nivel nacional, los prondsticos indican que van a subir, solo que no
mucho. Con las tasas bajando desde su maximo a principios del 2025, mas compradores volveran a
entrar en el mercado. Y ese aumento de la demanda mantendra cierta presion al alza sobre

los precios y evitara que los precios se desplomen.

Asi que, aunque algunos mercados ya estan experimentando ligeras caidas de los precios, usted
puede estar tranquilo porque no se espera un gran desplome. Gracias a la subida de los precios en
los ultimos 5 afios, incluso los mercados que estan viendo bajas ahora siguen subiendo en
comparacién con hace solo unos anos.

Por supuesto, las tendencias de los precios dependeran de donde esté y de lo que ocurra en su
mercado local. El inventario es un factor importante en por qué algunos lugares van a experimentar
distintos niveles de apreciacion en el futuro. Pero los expertos coinciden en que veremos aumentar
los precios a nivel nacional (vea la siguiente grafica):

Los precios de la vivienda aumentaran moderadamente a nivel nacional

Prondsticos de los precios para el 2026 como cambio porcentual

4.0%
3.5%

1.3% 1.3%

-0.3%

Promedio NAR Wells Realtorcom HPES Capital Fannie Reuters Redfin Bank of Moody's MBA
Fargo Economics Mae Housing America  Analytics
Analyst Poll

Esto es otra buena sefial para la asequibilidad en general. Aunque los precios seguiran subiendo
a nivel nacional, sera a un ritmo mucho mas sostenible. Y esa previsibilidad facilita planificar

su presupuesto. También le da tranquilidad saber que los precios no se dispararan de la noche a
la mafana.

En conclusion,

Tras un par de afios mas tranquilos, se espera que 2026 traiga mas movimiento y mas
oportunidades. Con la proyeccion de un aumento en las ventas, las tasas hipotecarias tendiendo
a la baja y el aumento de los precios desacelerandose, el escenario esta preparado para

un mercado mas saludable y activo. Asi que, la gran pregunta:

isera usted uno de los que hacen que el 2026 sea su aino? Vamos a comunicarnos si usted
quiere prepararse.
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Por qué cada vez mas propietarios renuncian
a su tasa de interés hipotecaria baja

Quiza usted haya pensado: “Me gustaria mudarme... pero no quiero renunciar a mi tasa
hipotecaria del 3%”.Y eso es justo. Esa tasa ha sido una de sus mejores victorias financieras,
y puede ser dificil dejarla ir. Pero esto es lo que usted tiene que recordar...

Una buena tasa no compensara necesariamente una casa que ya no satisface
sus necesidades. La vida cambia, y a veces, su casa necesita cambiar con ella.

El efecto de bloqueo esta empezando a suavizarse

Muchos propietarios han quedado paralizados por algo que los expertos llaman el efecto de
bloqueo. Es cuando usted no se mudan porque quiere asumir una tasa mas alta en su proxima
hipoteca. Pero datos nuevos de la Agencia Federal de Financiacidn de la Vivienda (FHFA, por sus
siglas en inglés) muestran que el efecto de bloqueo esta empezando a disminuir para algunas
personas.

La proporcién de propietarios con una tasa hipotecaria inferior al 3 % esta disminuyendo
lentamente a medida que mas gente se muda. Y eso significa que la proporcion con una tasa
superior al 6% esta aumentando. Algunas de las personas con tasas superiores al 6 % son
compradores primerizos, pero otros son personas como usted que decidieron mudarse:

Cada vez mas gente se muda y asume una tasa mas alta
Porcentaje de todas las hipotecas pendientes segun el tipo de interés hipotecario

Tasa hipotecaria del 6% o superior B Tasa hipotecaria por debajo del 3%

T1 T2
2025 2025

Fuente: FHFA

Y aunque no parezca drastico, en realidad es un cambio bastante notable. Esto muestra
gue mas gente se esta acostumbrando a las tasas actuales como la nueva normalidad.

La proporcion de hipotecas con una tasa de interés superior al 6 % acaba de alcanzar
su maximo en 10 afos.

11



La cantidad de hipotecas con tasas superiores al 6 %
sube a su maximo en 10 aifos

2T 2T 2T 2T 2T 2T 2T 2T 2T 2T 2T 2T 2T
2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025

Fuente: FHFA

¢.Por qué mas gente se esta mudando, si eso significa asumir una tasa
mas alta?

Es sencillo. Algunas veces ellos no pueden poner su vida en pausa por mas tiempo. Las familias
crecen, los empleos cambian, las prioridades cambian y una casa que antes encajaba
perfectamente puede que ya no encaje en absoluto, por muy buena que sea su tasa. Y esta
bien. Como explica Chen Zhao, Jefa de Investigacion Econdmica en Redfin:

“Cada vez mas propietarios estan decidiendo que vale la pena mudarse, aunque eso signifique
renunciar a una hipoteca mas baja. La vida no se detiene: la gente consigue nuevos trabajos,
hace crecer su familia, reduce el tamafio de su casa tras jubilarse o simplemente quiere vivir en
otro barrio. Estas necesidades empiezan a superar el beneficio financiero de aferrarse a una tasa
hipotecaria muy baja’.

Si quiere o necesita mudarse, esto es lo que debe tener en cuenta. Si, su tasa baja es excelente.
Pero quedarse en casa significa que su vida puede quedarse en pausa. Y quiza eso ya no
funcione para usted. Realtor.com descubre que casi 2 de cada 3 posibles vendedores ya
llevan mas de un afio pensando en mudarse. Es mucho tiempo para pausar sus planes.

En sus necesidades. En los objetivos de su familia.

Asi que, quiza la pregunta no sea: “; Deberia mudarme?” En realidad, seria: “; Cuanto tiempo
mas estoy dispuesto a quedarme en un sitio que ya no encaja con mi vida?”

Porque ya hemos visto como las tasas han bajado desde su maximo a principios de este afio. Y
se espera que se suavicen un poco mas en el 2026. Cuando usted suma eso a las razones reales
por las que puede necesitar una casa nueva, puede ser suficiente para que por fin cambie

la situacion.

En conclusion,

Las tasas hipotecarias forman parte de la ecuacién, sin duda. Pero puede que aun quiera o
necesite mudarse, y esta bien. Vamos a comunicarnos, para que usted vea que eso sigue siendo
posible, incluso con las tasas actuales.

12



El aumento en la plusvalia de una casa ha
sido un gran impulso para las ganancias
de muchas familias, ya que el sector de

la vivienda residencial suele ser el mayor
activo que posee la gente. El aumento

del patrimonio de la vivienda significa
mayores beneficios al vender su casa y
mas flexibilidad al comprar una nueva.

Bankrate




Como la plusvalia de su casa puede ayudarle
a comprar su proxima casa en efectivo

Acumular plusvalia en su casa es una de las mayores ventajas financieras de ser propietario. Y en
este momento, los propietarios de casas de todo el pais estan sentados en cantidades casi récord.

Aqui hay un vistazo a como esa plusvalia podria cambiar las reglas del juego para usted y por qué
cambiara su perspectiva de “; Por qué me mudaria en este momento?” a “;Por qué no lo haria?”

La plusvalia de una casa: ¢Qué es?

La plusvalia de una casa es la diferencia entre cuanto vale su casa y cuanto aun debe en su hipoteca.
Por ejemplo, si su casa esta valorada en $400,000 y solo debe $200,000 en su hipoteca, su plusvalia
seria de $200,000.

Por qué la plusvalia es tan importante para los que estan pensando
en vender

Los datos recientes del Censo y ATTOM muestran cuan importante es realmente la plusvalia de
una casa en la actualidad. De hecho, dos tercios de los propietarios han pagado completamente
sus hipotecas (se muestran en verde en la gréfica a continuacion) o tienen al menos un 50 % de
plusvalia en sus casas (se muestra en azul en la grafica a continuacion):

Casas con hipotecas con
mas del 50 % de plusvalia

2/3 de
los estadounidenses Casas con hipotecas con
han pagado su hipoteca gﬁg\?;ge' 50 % de
o tienen al menos )
% d | li Es dueio de su casay
un 50 % de plusvalia esta libre de pagos

Fuentes: Censo, ATTOM Data

Eso es una gran ventaja. Piénselo: 2 de cada 3 propietarios tienen al menos un 50 % de
plusvalia en sus casas. Para ponerle un numero mas concreto, Cotality (anteriormente CorelLogic)
dice que el propietario promedio con una hipoteca tiene mas de $307,000 en plusvalia. Ese tipo de
patrimonio neto puede ser de gran ayuda si esta tratando de mudarse.




Esa es parte de la razén por la que la proporcion de los compradores en efectivo alcanzo
recientemente un nuevo maximo. Segun un informe anual de la Asociacion Nacional Realtors (NAR,
por sus siglas en inglés), el 26 % de los compradores pudieron comprar sin una hipoteca

(vea la grafica a continuacion)

La participacion de los compradores en efectivo
alcanza un nuevo maximo
Distribucion porcentual, 2003—2025

26% 26%

14%
13% 13%
° 7% 129% 12% 12% 12% 12% 12%

10% o o o o
0 7% 8% 8% 8% % 7% 8% 9%
5%

0%

2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025

Fuente: NAR

Imaginese comprar su proxima casa en efectivo. Sin una hipoteca. Sin un pago mensual. No hay
una tasa de interés que tenga que negociar. Si desea saber cuanta plusvalia tiene para ver si esa
es una opcion para usted, comuniquese con un agente en bienes raices y solicite un Informe
Profesional de evaluacién de plusvalia (PEAR, por sus siglas en inglés).

Quién sabe, es posible que descubra que tiene suficiente plusvalia para comprar su préxima casa
en efectivo, y con las tasas hipotecarias actuales, el no tener que pedir un préstamo hipotecario eso
es increible. Incluso si no tiene suficiente plusvalia para comprar todo en efectivo, es posible que
aun tenga suficiente para hacer un pago inicial mucho mayor, que también tiene sus propios
beneficios.

En conclusion,

Los propietarios de casas tienen una cantidad extraordinaria de plusvalia hoy, y es por eso
por lo que la participacién de los compradores en efectivo esta aumentando. Para ver cuanta
plusvalia tiene y hablar sobre como esto puede ayudarle a impulsar su proxima mudanza,
vamos a comunicarnos.
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Una lista
de verificaciones

para vender su casa

(

C

[

0

pELELE]
acogedora

Abra las persianas
o cortinas para dejar

entrar la luz
I

~N /7

Ve N

Revise las bombillas
y reemplacelas
segun sea necesario

N

ks

Elimine fotos
o articulos personales

W=

Despeje todo

=L|r

Dale a cada habitacion
un propdésito claro

Mientras usted se prepara para vender
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le brindara otros consejos utiles en
funcion de su situacion especifica.
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Vender sin un agente
puede costar mas
de lo que usted cree

Omitir al agente puede parecer una forma
inteligente de ahorrar cuando usted venda
su casa. Pero aqui esta la dura verdad.

El ano pasado, las casas que se vendieron con un agente se vendieron por casi un 20 % mas
que las que se vendieron sin uno. Esa diferencia es bastante dificil de ignorar.

Las casas vendidas con un agente se vendieron por casi un 20 %
mas que las casas vendidas sin un agente

Precio mediano de venta, venta por el propietario vs. ventas asistidas por un agente (2025)

$425,000
$360,000

Casas vendidas con un agente Casas vendidas sin un agente

* Los estudios han demostrado que los vendedores FSBO obtienen puntos mas bajos. Fuente: NAR

Y con mas casas en el mercado para competir ahora mismo, vender por su cuenta es un error que le
va a costar.

Este no es el mercado para vender por su cuenta

Hace unos afios, quiza si habria sido conveniente con un cartel de “De venta por el propietario”
(FSBO) en su jardin, navegando el proceso por su cuenta. Eso se debe a que las casas salian
volando del mercado y los compradores daban todo lo que quisieran. Pero eso ya no es asi.




Con mas inventario del que hemos visto en afios, ya no
estamos en un mercado de “ponga para la venta y ellos
vendran”. Usted necesita experiencia profesional.

Un letrero en el jardin y unas fotos que haga por su cuenta
no seran suficientes.

Vender hoy requiere la ultima estrategia de precios, preparacion
experta, mercadeo profesional y habilidades de negociacién
soélidas. Y si no aporta todo eso, lo mas probable es que

Su casa sea ignorada. Y eso es algo que usted va a notar en
sus resultados econdmicos. Si nadie viene a mirarla, es mas
dificil conseguir ofertas, y sin ofertas, ;cémo la vendera?

Cada vez mas propietarios recurren a
los profesionales

Por eso cada vez mas vendedores de casas trabajan hoy con
los agentes. Los datos de la Asociacion Nacional de Realtors
(NAR, por sus siglas en inglés) muestran un porcentaje récord
bajo de propietarios que vendieron sin agente el afio pasado.

Y los pocos vendedores que intentaron vender por su cuenta se
dieron cuenta de su error rapidamente.

Segun Zillow, el 21 % de los propietarios acabaron contratando
a un agente de todos modos tras tener dificultades para vender
por su cuenta. Entonces, ¢por qué arriesgarse?

Ahora el inventario esta aumentando en todo el pais,

La experiencia de un agente no es opcional. Es esencial.
Porque las casas que estan bien valoradas y preparadas
siguen vendiéndose en el mercado actual, a veces mas rapido
de lo que usted se imagina.

En conclusion,

En un mercado con mas casas para la ventay mas
compradores exigentes, muchos vendedores que intentan
vender por su cuenta al final acaban trabajando con

un agente. Entonces, ¢ Por qué no empezar por ahi?

Comuniquese si usted desea una valoracion profesional
sobre por cuanto podria venderse su casa hoy.
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Razones claves para contratar
un agente en bienes raices
al vender

Experiencia en la industria
Nosotros estamos bien versados en
el mercado de la vivienda y conocemos
los pormenores de todo el proceso.

Dar el precio y valor del mercado

Nosotros le ayudamos a comprender el valor

actual en bienes raices al establecer el precio

de la casa para la venta o al hacer una oferta
para comprar su proxima casa.

Q?[?Q

Mercadeo y exposicion
Nosotros contamos con herramientas y
redes de mercadeo efectivas para atraer
a mas compradores.

Perspectivas de los expertos
Le explicamos de forma sencilla y eficaz
las condiciones actuales del mercado
y lo que estas significan para usted.

Contratos y la letra pequena

Ayudamos con todas las declaraciones

y documentos necesarios en el entorno
actual altamente regulado.

9

Experiencia en las negociaciones

Actuamos como intermediarios en
las negociaciones con todas las partes
alo largo de toda la transaccion.
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Juan Carlos Garcia

Sunbelt Sales
Greenwich, CT
jc@sunbeltus.com
www.sunbeltus.com
(914) 262-1340

¢ Tiene preguntas sobre algo que
ley6 aqui o sobre qué esperar
cuando venda su casa? No dude en
ponerse en contacto con nosotros.

Ya sea que esté relacionado con el
mercado de la vivienda o con algo
sobre su situacién especifica, he
ayudado a otros propietarios a
mudarse con confianza, y también
puedo ayudarle a usted.
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