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Qué podemos esperar del mercado de
la vivienda en la segunda mitad de 2026

Si la primera mitad de este ano le ha dejado con la sensacion de estar
estancado, quiza se esté preguntando: ;sera mejor la segunda mitad del afio
para el mercado de la vivienda? Aunque nadie tiene una bola de cristal,
esto es lo que dicen los expertos que usted puede esperar.

No se espera que las tasas hipotecarias caigan drasticamente.

Si usted esta esperando a que bajen las tasas, no esta solo. Una encuesta de Clever-Best Interest
reveld que el 42 % de las personas creen que las tasas hipotecarias caeran por debajo del 5 % este
afno. El problema es que eso no es lo que dicen los expertos que estudian las tasas hipotecarias
diariamente.

Los prondsticos indican que las tasas hipotecarias se mantendran relativamente estables en
torno al 6.5 % hasta mediados de 2027. Eso concuerda con lo que ellos han dicho
ultimamente.

Las proyecciones de las tasas hipotecarias
sugieren que habra pocos cambios

Proyecciones de la tasa hipotecaria fija a 30 afios
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¢ Por qué? Las tasas estan influenciadas por la inflacion, la economia en general, los acontecimientos
globales y muchos otros factores. Y ahora mismo, esos factores simplemente no apuntan al tipo de
caida drastica de las tasas que muchos compradores esperan.

Ahora bien, si se alcanza una solucion duradera al conflicto en el extranjero o si la inflacion empieza
a bajar, eso podria dar margen para que las tasas hipotecarias bajen mas de lo esperado. Habra
que esperary ver que pasa. La buena noticia es que hay cosas que podemos hacer para que

su mudanza sea mas asequible, incluso si las tasas no cambian realmente: hipotecas con tasa
variable, rebajas de tasas e hipotecas asumibles. Asi que no asuma que esperar es

su Unica opcion.




Los precios de las viviendas aumentaran a un ritmo moderado

Muchos compradores también quieren que bajen los precios de las casas. Pero eso tampoco es lo
que muestran la mayoria de las proyecciones. Aunque las tendencias de los precios variaran segun
la zona y algunos lugares estan experimentando descensos moderados, los expertos siguen
esperando que los precios de las viviendas sean positivos este afio a nivel nacional.

De hecho, ellos pronostican que los precios subiran un promedio de 2.1 % en el 2026
(vea la siguiente grafica):

Las perspectivas apuntan a un aumento continuo de
los precios de la vivienda

Proyecciones de los precios de la vivienda para el 2026
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Actualmente, los datos de la Agencia Federal de Financiacion de la Vivienda (FHFA por sus
siglas en inglés) muestran que los precios han subido alrededor de un 2.13 % a nivel nacional
afio tras afno. Basandonos en las proyecciones, esto es lo que podemos suponer. Siguen
subiendo casi al mismo ritmo que estan ahora. Algunos expertos incluso creen que subiran mas
rapido.

Ahora, las tendencias de los precios seguiran variando segun el mercado local, pero eso
significa que, en la mayoria de los lugares, los precios seguiran subiendo (aunque
moderadamente) durante el resto del afo.

Por eso los compradores no deberian asumir que esperar les garantizara un precio mas
bajo mas adelante.



Las ventas de las viviendas comenzaran su desaceleracion estacional

Si se ha estado preguntando por qué el mercado de la vivienda se ha sentido mas tranquilo
ultimamente, no se lo esta imaginando. Pero eso no significa que la gente haya dejado de
querer mudarse.

Tras un invierno lento, las ventas subieron durante la primavera y alcanzaron un punto maximo
en junio, como es bastante habitual en el mercado. Ahora, estamos entrando en lo que suele ser
una estacion mas tranquila: el otofio.

En la segunda mitad del afo, espere que las personas que se muden estén impulsadas por
grandes cambios en la vida. La necesidad de mudarse mas cerca de la familia, la sensacion de
quedarse sin espacio en su casa actual, mudarse por trabajo... Quiza una de esas razones sea
por lo que mudarse también esta en su radar.

Asi es como eso le ayuda. Como este otofio habra menos ventas que en el maximo del verano,
eso da mas poder al comprador que si lo haga. Espere que el inventario aumente (a medida que
menos compradores compren), que los precios se suavicen a medida que los vendedores se
adapten al mercado donde esta, y que los recortes de los precios se vuelvan cada vez mas
comunes a medida que nos acerquemos a los dias festivos. Es un patrén que ocurre casi todos
los anos.

Las ventas de viviendas suelen ser moderadas durante
la segunda mitad del ano
Total de ventas de viviendas y pronostico de ventas por mes

Para alcanzar la proyeccion de 4,8M para 2026,
unas 405K viviendas tendrian que venderse al mes
durante el resto del afno.
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En conclusion

Es poco probable que las tasas hipotecarias bajen drasticamente. Y se espera que los
precios sigan subiendo a un ritmo mas saludable y sostenible. Pero eso no significa que
tenga que esperar. Todavia hay oportunidades este otofio, si sabe donde buscar. ¢ Quiere
entender qué significan estas proyecciones para sus planes y qué esta ocurriendo en nuestro
mercado local? Vamos a comunicarnos.



Cdémo influyen los cambios en las tasas de
interés hipotecarias en su pago mensual futuro

Los expertos afirman que las tasas se mantendran practicamente en los niveles actuales,
pero se espera cierta volatilidad. Asi que no deberia intentar predecir el comportamiento del
mercado. Es mejor centrarse en como cualquier cambio afecta a su pago hipotecario futuro.

Cantidad del préstamo Tasa hipotecaria Hipoteca
hipotecario de interés fijo Mensual P&I*

Ahorro mensual

comparado con 7.5 %

7.5% $1,748 -]

6250 000 7.0% $1,663
’ 6.5% $1,580
6.0% $1,499

7.5% 3,146 L = ]

7.0% $2,994 [ s152 |

340,000 6.5% YR 2 |
6.0% $2,698

7.5% $4,545 -]

7.0% $4,324 [ s21 |

200,000 6.5% 4,108
6.0% $3,897

L - ]

*Pago del principal e intereses. El pago mensual total puede variar en funcion de las condiciones del préstamo, como los impuestos sobre la propedad,
seguros, cuotas de la asociacion de propietarios y otras tarifas. Las tasas de interés utilizadas aqui son tnicamente con fines publicitarios. Consulte con
su asesor hipotecario autorizado para conocer las tasas actuales.

Fuente: MortgageCalculator.net



Mas opciones para su busqueda

Aunque probablemente las tasas hipotecarias no bajen mucho y los precios puedan
subir ligeramente, sigue habiendo buenas noticias para su mudanza.
Ahora mismo hay mas casas en venta. Y eso le da mas opciones que se ajustan a
Su presupuesto a pesar de las tasas hipotecarias y los precios, menos competencia
y mas margen para negociar y que los numeros funcionen.

Dele un vistazo a la grafica que aparece a continuacion. En esta se utilizan datos de Realtor.com
para demostrar que el inventario esta recuperandose de forma lenta pero constante. Y sinceramente,
este es el punto positivo principal para los compradores hoy en dia.

El inventario esta regresando
Listados vigentes, julio de cada afio

1,322,676 | 151 936 1,239,557

1,102,787 1,126,252

822,849 883,905

691,663 647145

546,697

2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026

Fuente: Realtor.com

Esto es lo que muestra la grafica. Cada afio nos hemos ido acercando poco a poco a los niveles de
inventario que teniamos en 2017-2019. Y eso es algo positivo. Eso es lo que se considera normal
en el mercado. Y tras alcanzar niveles extremadamente bajos durante la pandemia, volver a

la normalidad es una buena noticia.

Ahora bien, cabe destacar que a nivel nacional aun no estamos del todo en ese punto, y tener mas
inventario no va a “arreglar” todo de repente. Pero el aumento que ha visto el mercado ultimamente
sigue siendo suficiente para cambiar la competitividad que se siente al comprar.

* Cuando hay mas casas en venta, los compradores ganan tiempo, opciones y
poder de negociacion.
* Cuando no las hay, la presion aumenta rapidamente.

Desde 2020, no ha habido suficientes viviendas en venta, y eso ha hecho que el mercado se sienta
apresurado, estresante e intimidante. Pero ahora por fin, la situacion esta mejorando.
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El inventario ha vuelto a las normas previas a la pandemia en algunos estados

Segun Realtor.com, 16 estados y Washington D.C. han vuelto a superar los niveles de inventario
previos a la pandemia, y algunos por un amplio margen (vea el azul en el mapa de abajo):

16 Estados y D.C. Han vuelto a estar por encima
de los niveles de inventario de 2019

Porcentaje de cambio en el inventario entre Julio de 2019 y Julio de 2026

Estado Tasa

DE -27%

MA -30%

MD -25%

NH -38%

RI -51%

NJ -55%

VT -48%

Fuente: Realtor.com

Asi que, algunas zonas se han recuperado mas rapido que otras. Por eso, el aumento del
inventario va a variar en funcién de donde viva. Puede hacerse una idea aproximada de lo que
puede esperar con el mapa de arriba, pero solo un agente puede desglosar los datos a nivel del
vecindario.

Sin embargo, en general, ahora tiene mas opciones para su mudanza. En otras palabras,
el mercado esta empezando a favorecer de nuevo a los compradores, no en su contra. Y eso
deberia suponer dos grandes ventajas:

* Mas posibilidades para encontrar lo que busca
* Mas viviendas en venta dentro de su rango de precio y sus objetivos

En conclusién

El inventario no ha vuelto a la normalidad en todas partes. Pero va en la direcciéon
correcta. Si usted ha estado esperando un momento en el que tenga opciones y un poco de
margen, esta es la mejor oportunidad que los compradores han visto en mucho tiempo.
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Un mayor numero de viviendas en el mercado
ofrecen a los compradores mas opciones vy,
combinadas con un mayor poder adquisitivo,
amplian la gama de casas que pueden
considerar de forma realista.

Odeta Kushi

Economista principal adjunta en First American




La actitud de “lo toma o lo deja”
esta desapareciendo del mercado

Una de las mayores ventajas para los compradores en el mercado actual es esta. El inventario
ha aumentado y eso le vuelve a dar una ventaja. Cada vez mas compradores piden mejores ofertas,
y mas vendedores las ofrecen. Los constructores también estan afadiendo extras. Asi que
tiene mas poder para consequir un trato en sus propios términos.

Por eso, si aun no lo ha hecho, probablemente empezara a oir mucho estos términos: concesioén e
incentivo. Esto es lo que tiene que saber:

Una concesion es algo a lo que un vendedor accede durante las negociaciones para cerrar
un trato.

Un incentivo es un beneficio que un constructor (o vendedor) anuncia desde el principio para
atraer a los compradores.

Cada vez mas vendedores aceptan hacer concesiones

Segun Redfin casi la mitad (46 %) de los propietarios que vendieron recientemente ofrecieron

una concesion al comprador. Se trata del porcentaje mas alto registrado en esta época del aio.
Y aproximadamente 1 de cada 7 (16 %) de los vendedores fue un paso mas alla, rebajando su precio
de venta y ofreciendo una concesion adicional (vea la siguiente gréfica):

Un numero récord de propietarios hicieron concesiones

46 % 16 %

46 % de los propietarios hicieron Aproximadamente 1 de cada 7 (15,6 %)
una concesion cuando vendieron este de los vendedores hicieron una

mayo— concesion y bajaron su precio en mayo—

Fuente: Redfin

Pero una concesidn no siempre es una reducciéon de precio. Un vendedor podria cubrir parte de sus
costos de cierre, encargarse de una reparacion u ofrecer un crédito que reduzca sus costos iniciales.
Y los propietarios no son los unicos que hacen concesiones... Los constructores también lo hacen.
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Los constructores negocian mas de lo que usted esperaria

Los compradores que buscan casas recién construidas estan viendo que tienen la misma ventaja.
Segun la Asociacion Nacional de Constructores de Viviendas (NAHB por sus siglas en inglés), el 63 %
de los constructores estan ofreciendo incentivos en este momento. Y alrededor del 35 % esta rebajando
los precios directamente (vea la siguiente grafica):

Cada vez mas constructores estan ofreciendo
incentivos y reduciendo los precios

63 % 35 %

El 63 % de los constructores El 35 % de los constructores
ofrecieron incentivos en Agosto, bajaron los precios en agosto.

Fuente: NAHB

Esos incentivos suelen ser ajustes de precio, rebajas de las tasas hipotecarias o mejoras gratuitas,
como acabados o electrodomésticos de mejor calidad. Danielle Hale, economista principal en
Realtor.com explica por qué:

“La construccion de casas nuevas ha sido una de las partes mas estables del mercado de la vivienda
en los ultimos anos, pero, los constructores estan respondiendo claramente a las presiones
actuales de asequibilidad y a los mayores niveles de inventario de casas de segunda mano”.

Incluso los constructores, de quienes muchos piensan que rara vez negocian, compiten en precio y
ventajas. Llevan haciéndolo desde hace mas de un afio. Los mismos datos muestran que este es el
17° mes consecutivo en el que mas del 60 % de los constructores han ofrecido incentivos para hacer
la oferta mas atractiva. Y eso es significativo.

Qué significa esto para su mudanza

Este es un buen momento para pedir lo que quiere. Tanto si se ha fijado en una casa ya construida
como en una recién construida, existe la posibilidad de que el vendedor o el constructor le hagan
concesiones en cuanto al precio, las condiciones o ambos.

Conclusién

Tanto los vendedores como los constructores estan ofreciendo este ano mas opciones a

los compradores. ¢ Quiere saber qué es lo que se puede esperar de forma realista en cuanto a
concesiones e incentivos en nuestro mercado? Pongamonos en contacto.
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¢ Deberia usted comprar una casa
existente o una recién construida?

Si usted esta indeciso sobre si centrar su busqueda en las casas recién construidas o
en las ya existentes, aqui tiene algunas diferencias que podrian ayudarle a decidir.

Ventajas de una Ventajas de una casa

casa existente completamente nueva

Una mayor Capacidad para
= variedad de personalizar ciertas
C planos y estilos caracteristicas

durante la construcciéon

O [aVVa) ,?\ Detalles que No necesitara
% o aportan encanto reparaciones ni
y caracter reformas al principio
AR
. . Las caracteristicas
Mas paisajes energéticamente
A y vecindarios eficientes pueden
._L @"c mas establecidos ser estandar

Ambas opciones tienen sus ventajas, depende de lo que sea mas importante para usted.

Si usted tiene preguntas sobre lo que hay disponible en nuestra zona,
vamos a comunicarnos.




La casa que lleva tiempo en venta podria
ser su mejor oportunidad para conseguir una ganga

Entre a un buscador de casas y las vera. Listados que llevan dos meses
en el mercado o tres y algunos mas tiempo. La mayoria de los compradores
las pasan por alto pensando que hay algun problema con la casa.
Pero ese instinto podria costarle mucho.

Donde algunos compradores estan encontrando mejores ofertas

Si la asequibilidad ha sido su principal obstaculo, hay una estrategia sorprendentemente sencilla que
podria ayudarle por fin a dar su primer paso. Empiece por las casas que llevan mas tiempo en

el mercado. Ahi suelen estar las mejores ofertas, ya que cuanto mas tiempo permanece una casa en
el mercado, mas motivado suele estar el vendedor.

Los datos de Realtor.com muestran que existe una conexion entre el tiempo mas largo en el mercado
y los precios de venta mas bajos. Basicamente, cuanto mas tiempo permanece una casa, mas
probable es que el vendedor baje el precio para intentar venderla (vea la siguiente gréfica).

La linea azul muestra el tiempo que las casas permanecen en el mercado, mientras que la linea verde
muestra el porcentaje de casas que reciben una reduccion de precios. A medida que una sube , la otra
también lo hace:

Cuanto mas tiempo permanezca una casa, mejor precio podra conseguir

Promedio de dias en el mercado y porcentaje de listados con reducciones de precio, julio de cada ario

23%
21%
19%
17%
15%
13%
11%
9%

7%

5%

Porcentaje de listados con
rebaja de precios

2022 APz 2025 2026

Fuente: Realtor.com




Y si se centra en estas casas que no se venden y que estan esperando, la oportunidad para
usted podria ser mayor de lo que cree en estos momentos.

Los datos de Redfin muestran que, en estos momentos, hay en el mercado listados que llevan
mucho tiempo a la venta por un valor de $347.000 millones, una sifa sin precedentes para esta
época del aio. Asi que pidale a su agente que escoja los listados de los mas antiguos a mas
recientes. Puede que la casa que se ajuste a su presupuesto ya esté alli. Solo mas abajo en la lista
de lo que pensaba.

El echo de que permanezca en el mercado no siempre significa que hay

algun problema

Supongamos que hace eso y alguna le llama la atencion. Aun asi, puede que se pregunte por qué

la casa lleva tanto tiempo sin venderse. Solo recuerde, a veces no tiene nada que ver con la casa en
si. Segun Redfin, las causas mas comunes son:

* El precio que se pide estaba demasiado alto desde el principio.
* Lacasa no se veia bien en internet.
* Hay muchas casas en venta en la zona, asi que simplemente quedo eclipsada.

Asi que, nada que sea necesariamente un motivo para descartarla, ni siquiera algo que esté mal en
la casa en si. Si hay un problema real, una inspeccion exhaustiva lo detectara. Y esa informacién es
la que puede usar para negociar. Esa no es una razén valida para asumir que es una casa que vale
la pena pasar por alto.

Coémo convertir una casa que lleva mucho tiempo en venta en un éxito
Segun USA Today, hay dos herramientas principales para las casas como esta:

 Laprimera es el precio. Trabaje con su agente para investigar por cuanto se vendieron
recientemente casas similares y luego haga una oferta en torno a eso. Ofrecer un precio por
debajo del precio de venta es valido cuando una casa lleva mucho tiempo en el mercado.

+ Lasegunda son las concesiones. Si un vendedor no cede en el precio, es posible que
le ayude de otras formas, como cubriendo los gastos de cierre, ofreciendo créditos para
reparaciones o incluso una reduccion de la tasa hipotecaria que reduzca su pago mensual.
Su agente sabra qué estan pidiendo otros compradores de su zona y qué estan consiguiendo.
Eso le ayudara a saber qué es realista esperar.

En conclusion

Que una casa lleve algun tiempo en el mercado no siempre es una sefal de alarma evidente.
En el mercado actual, puede que sea su mejor oportunidad hasta la fecha. Si necesita ayuda
para decidir qué listados que llevan tiempo en el mercado merecen realmente que les de un
segundo vistazo, vamos a comunicarnos.

14



Los dos errores principales
que cometen los compradores
hoy en dia

En el mercado actual, usted querra asegurarse

de recibir asesoramiento de un equipo de profesionales.
Aqui tiene los dos errores principales que otros compradores

estan cometiendo ahora mismo y cOmo su agente o

prestamista puede ayudarle a evitar cada uno de ellos.

1. Posponer la preaprobacién
Como parte del proceso de comprar

una casa, un prestamista analizara

sus finanzas para determinar qué esta
dispuesto a prestarle para su hipoteca.
Esto le ayudara a entender bien el aspecto
financiero antes de empezar a buscar
casas.

Aunque buscar casa puede ser mucho
mas divertido que hablar de finanzas,
usted no quiere hacerlo fuera de orden.

Asegurese de obtener su preaprobacién
antes de buscar casa. Como explica
CNET:

“Si usted espera hasta el ultimo momento
para ser preaprobado, podria estar
batallando para comunicarse con

un prestamista y perder la oportunidad
de hacer una oferta por la casa’.

En conclusion

2. Comprar mas casa de la que
puede pagar

Con las tasas de interés hipotecarias y

los precios de las casas actuales, es aun
mas importante evitar estirar demasiado

su presupuesto. Esto es especialmente cierto
porque otros gastos de la vivienda, como

el seguro de la casa y los impuestos,

estan aumentando.

Asegurese de incluir estos gastos en
su presupuesto para no excederse.
Bankrate ofrece este consejo:

“Concéntrese en el pago mensual que puede
pagar en lugar de fijarse en la cantidad maxima
del préstamo para la que califica. EI que usted
califique para un préstamo de $300.000 no
significa que pueda comodamente
gestionar los pagos mensuales que vienen
con ello junto con sus otras obligaciones

financieras”.

La buena noticia es que usted no tiene que lidiar con ninguno de estos dolores de cabeza
si tiene al companero adecuado a su lado. Vamos a comunicarnos para que tenga
un profesional que le ayude a evitar estos errores costosos.



Cosas que debe

Como parte del proceso de

e\"tar despues de compra de casa, una vez que
SOI iCitar una h i poteca un prestamista ha revisado

sus finanzas, usted quiere ser lo
mas consistente posible.

No solicite un crédito nuevo ni

No cambie ) ) i
cierre cualquier cuenta de crédito.

las cuentas bancarias

No deposite dinero
en efectivo en sus
cuentas antes de
hablar con su banco
o prestamista.

No sea codeudor
de otros préstamos
para nadie.

No haga ninguna
compra grande.

¢El mejor consejo? Una vez que haya realizado su solicitud de una hipoteca,
siempre hable con su prestamista antes de hacer cualquier cosa de naturaleza financiera.
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Por qué es necesario trabajar
con un agente en bienes raices

Comprar una casa es emocionante. Pero seamos sinceros, también puede resultar
abrumador. Y con el mercado actual de la vivienda en constante cambio, es facil sentir que
esta tomando una de las decisiones financieras mas importantes de su vida mientras
intenta adaptarse a unas circunstancias cambiantes.

Precisamente por eso es importante contar un agente en bienes raices de confianza.

Un agente excelente hace mucho mas que abrir puertas y programar visitas. Ellos le ayudan a
entender el proceso, evitar errores costosos y a sentirse seguro en sus decisiones a lo largo
del camino. Y segun la Asociacion Nacional de Realtors (NAR, por sus siglas en inglés),

los compradores tienen muy claro el apoyo que mas valoran de un agente hoy en dia

(vea la siguiente imagen):

Lo que mas desean los compradores de su agente
Distribucion porcentual, todos los compradores

50% R13 % R12% QR 7 %

Ayuda para encontrar Ayuda para negociar Ayuda para conseguir Ayuda con todo
la casa adecuada los términos el mejor precio el papeleo
del contrato

6% B 5% Qg 3%Q 4%
Averiguar a que Hablar sobre Ayuda para Otros

prigfazes;/n?ﬁggrson cuanto puede pagar encontrar y tramitar
el comprador la financiacion

Fuente: NAR

¢ La conclusion? Los compradores no solo quieren tener acceso a los listados. Quieren a
alguien en quien puedan confiar y que les guie atreves de todo el proceso. Estas son
las formas principales en que un agente le ofrece todo eso y mucho mas:
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Ellos le ayudan a encontrar el hogar adecuado, no solo una casa

Encontrar una casa por internet es facil. ; Encontrar la adecuada para su estilo de vida, presupuesto
y objetivos a largo plazo? Eso es otra historia. Un agente excelente le ayuda a reducir la lista, a
detectar oportunidades que podria pasar por alto por su cuenta y evitar casas que no se ajustan a
sus necesidades, aunque parezcan buenas en internet. Porque comprar la casa equivocada puede
costarle mas que esperar otra semana por la casa adecuada.

Ellos le ayudan a evitar pagar de mas

Un agente local le ayuda a entender cuanto vale realmente una casa basandose en lo que realmente
se venden las casas similares en esa zona, no solo en el precio de venta. También le ayudan a
disefiar una estrategia de oferta solida que le ofrezca la mejor posibilidad sin sobrepasar lo que es
razonable desde el punto de vista financiero.

Ellos saben como negociar en los momentos dificiles

En muchos lugares, los compradores tienen mas poder de negociacion del que han tenido en afos.
Eso significa mas margen para pedir reparaciones, ayuda con los gastos de cierre 0 un mejor precio,
aunque varia segun su mercado local y la casa que compre. Saber cuando insistir, qué pedir y hasta
donde llegar es donde se destaca un agente excelente. Porque tener a alguien de su lado que
conozca el mercado y como negociar puede marcar una gran diferencia en el resultado.

Ellos le ayudan a entender lo qué esta firmando

Declaraciones, contingencias, plazos... Hay mucho contenido en un contrato en bienes raices, y
pasar por alto algo importante puede crear grandes problemas mas adelante. Un agente le ayuda a
entender qué significa todo antes de firmar, para que pueda avanzar con confianza.

Aportan claridad a un mercado que puede resultar confuso

Los titulares cambian constantemente, y eso puede generar incertidumbre. Un agente excelente
ayuda a ver mas alla. Pueden explicarle qué ocurre en su mercado local, a que ritmo se venden

las casas, donde tienen los compradores poder de negociacion y qué tendencias realmente importan
para su busqueda.

En conclusion

El agente adecuado no solo le ayuda a comprar una casa. Le ayudan a tomar decisiones mas
acertadas, a evitar errores costosos y a sentirse mas seguro en cada paso del proceso. Y en
el mercado actual, esa experiencia es imprescindible.
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a El mercado de la vivienda, al igual que otros mercados,

' » resulta casi imposible de predecir. El mejor momento
para los posibles compradores es cuando encuentran
una casa que les guste, que se adapte a sus
necesidades actuales y futuras de su familiay

que puedan pagarla.

Orphe Divounguy
macroeconomista mayor, Zillow Home Loans
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¢ Tiene preguntas sobre algo que
ley6 aqui o sobre la compra de una
casa en general? No dude en
ponerse en contacto con nosotros.

Ya sea relacionado con el mercado
de la vivienda o con algo
relacionado con su situacion
especifica, he ayudado a otros
compradores a encontrar el éxito, y
también puedo ayudarle a usted.
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